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Gute Laune | Wir bringen sie in
dein Sportbusiness.

Warum? Weil wir’s konnen.
Und weil’s hilft.
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boomeo | auditing. beratung. coaching.
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Erfolgreiche Strategr«e,n@ﬂ W
Gemeinsam. Mit dir und deinel

Unsere Leistungen:

‘:3"" ;

Entwicklung von Vereinsstrategi
Preis-, Service-, Qualitats- & Prozess-Strategien
Vertriebs- & Marketingstrategien bf
Digitalisierungsstrategien : |
Strategisches Qualitatsmanagement i

Transformationsstrategien & Change-Management

Turn Around-Management 3
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Digital Marketing -I’J\‘/Mit
Sportbusiness Schrittafur
der Fan Journey. '

Unsere Leistungen:

s Entwicklung Vereinsmarken & Markemm

s Produkt- & Service-Entwicklung

s E-Commerce / Ticketing '
% Fan Journey Mapping NS, | ~

* Vereins-Website Entwicklung

% Content-Strategien & Content-E
% Suchmaschinenoptimierung (SEO)
% Suchmaschinenwerbung (SEA)

+» Public Relations
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Unsere Leistungen:

Sport CRM Strategie-Entwicklung
Analytisches, operatives & kollaborat
Kampagnenworkshops A
E-Mail-Marketing

Erfassung, Beschreibung & BeWe/Ft.q.ng der
4’

Fan Journey (Fan Journey Mapping)
Gestaltung der Fanbeziehung an allen
relevanten Touchpoints

Entwicklung & Umsetzung von Fanclub ,

Konzepten / Bonusprogrammenv &y
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Stadion Operations |
nicht nur fanorientier
setzen sie auch um.

Unsere Leistungen:
Optimierung der fanorientieln P

Hospitality-Konzepte
Entwicklung & Implementierung vo
Uberpriifung des Betriebsergebnisse

Operatives Qualitatsmanagement
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Vermarktung | Wir
deine Vermarktu

Unsere Leistungen:

Y

s Entwicklung von Distributions- /
Ticketvermarktungstrategien

% Ticketing & Merchandising (Direkt)

s Ticket-Zweitmarkt

% Sponsoring
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Technologie | Wir finden
passenden Systeme fur d

Verein. Mit System. “‘

. \ -
Unsere Leistungen: ———

% Erstellung von Anforderungsanalysen (Ticketing,
E-Mail Marketing, CRM, Event-ManagementH%,nkett,_

Kassensysteme, etc.) -

% Erstellung Ausschreibungsunterlagen (RFP)

% Anbietersuche, -Screening & -Scoring o

<y

% Begleitung bei der Systemauswahl
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THINK POSITIVE!

Erstellung

Begleitung.beiOkosZe

Kreisl
In Zusammenarbeit mit Colourful Exc
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Unsere Leistungen:

tal Human Resource
ana ent | Mitarbeiter
effizient binden.

.

Employer Branding
Digitales Recruitin
Digitales Onboard nd Entwicklung
Digitales Coachin

EinfUhrung von ungen
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boomeo | auditing. beratung. coaching.

An den Industry Benchmarks der
grollen und mittelgrofRen Vereine
orientieren.

Bestands- Potenzial-

Benchmarking

aufnahme analyse
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boomeo | auditing. beratung. coaching.

Von der umfassenden Erfahrung aus
der Sportwelt profitieren.

Strategie- Change Malinahmen
entwicklung Management Entwicklung
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boomeo | auditing. beratung. coaching.

Die langjahrige Erfahrung und
fachliche Expertise an die eigenen
Mitarbeiter weitergeben.

Potenzial-
analyse

Training Entwicklung
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boomeo | think orange. be different.
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Kontakt

boomeo by

Frank K. Pohl Consulting
Eupener Str. 124

50933 Koln

Email: info@boomeo.de
Tel: +49 221 423 1634-0
Mobil: +49 151 2209 53 75
Web: boomeo.de
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